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Comercio y Potencial Exportador de Colombia

El pasado 15 de agosto entró en vigencia el Tratado de Libre Comercio (TLC) con Canadá. Con éste, 
Colombia logra poner en operación su segundo TLC con un país desarrollado, tras la entrada en vigor del 
firmado con Suiza a principios de julio, en el marco de la negociación con la Asociación Europea de Libre 
Comercio (AELC o EFTA).

Ésta es una muy buena noticia para el país, al mostrar que estamos empezando a cosechar lo negociado 
entre los años 2002-2011, diferente al TLC con Estados Unidos (ver Informe Semanal No. 1088 de agosto 
de 2011). Además, este TLC con Canadá permite la entrada de nuestros productos a un mercado de 34 
millones de personas, con una alta demanda potencial, pues su PIB per cápita anual llega a US$46.200 
(7 veces el nuestro), y sin pagar arancel en la mayoría de los casos (al 98% de los productos se les 
levantó). Sin embargo, también nos enfrenta a una “potencial competencia” en el mercado interno con 
productos de ese país, al haber tenido que acceder a abrirles la puerta en contraprestación.

Dado que la capacidad competitiva de nuestro país resulta clave en el rumbo que toma cada uno de 
nuestros sectores por cuenta del comercio exterior, cabe preguntarse: ¿cuáles sectores se expandirán 
a causa del TLC con Canadá y de los TLCs que están por entrar en vigencia (Estados Unidos y la zona 
Euro)? ¿Cuáles se verán perjudicados?

Ante todo, cabe señalar que con la mayoría de TLCs vigentes a 2010 (CAN, G2, Triángulo de Norte, Chile 
y Mercosur), el país contaba con una ventaja clara para sus sectores minero, petrolero y de confecciones 
(ver gráfico adjunto). Por ejemplo, en el caso de la CAN y del Triángulo del Norte se tienen ventajas 
relativas en los sectores de papel, textiles y químicos. Sin embargo, con esos mercados hay una desventaja 
relativa de nuestros sectores agropecuario y metalúrgico.

Por su parte, en los TLCs que recientemente entraron en vigor (EFTA y Canadá) y aquellos que están por 
hacerlo (Estados Unidos y Unión Europea) se muestran ventajas exportadoras para los sectores de: minería, 
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petróleo, confecciones, cuero y calzado, metalúrgico, alimentos e inclusive en agro. Sin embargo, estarán en 
desventaja relativa los siguientes sectores: textiles, químicos, papel, vehículos y plásticos y caucho.

Esto señala que el comercio es en ambas vías y que la falta de una adecuada infraestructura exportadora en 
el país será un gran handicap, en momentos en que estamos empezando a cosechar lo negociado entre los 
años 2002-2011. Además, permite augurar que si Colombia no toma rápidamente los correctivos del caso, la 
apertura comercial que se vislumbra, con la entrada en vigor de los TLCs de Estados Unidos y la Zona euro, 
podría darse en un sólo sentido (vía importaciones). 

Actualmente, la capacidad competitiva de nuestro sector exportador se ha estado viendo afectada por: i) la 
fuerte apreciación cambiaria (6% anual); ii) las rebajas arancelarias unilaterales realizadas por el gobierno, y 
iii) los altos sobrecostos de transporte (16%-18%) que enfrentan frente a sus pares de América Latina, según 
el BID (2009). En cambio, todo esto impulsa el sector importador, afectando a la industria nacional y, lo peor 
de todo, poniendo en juego la generación de empleo.

En síntesis, resulta satisfactorio que después de mucho esfuerzo, Colombia esté empezando a recoger 
los frutos de la agenda comercial que llevó entre los años 2002-2011, paralela al TLC con Estados Unidos. 
Algunos sectores como el minero, el petrolero y las confecciones serían claramente beneficiados. Sin 
embargo, es preocupante que si no nos desatrasamos rápidamente en materia de infraestructura, la 
apertura comercial que se vislumbra con la entrada en vigor de los TLCs de Estados Unidos y zona Euro 
podría darse en un sólo sentido. 
 

Director: Sergio Clavijo
Con la colaboración de 
Alejandro Vera y Manuel I. Jiménez

Fuente: cálculos Anif con base en Dane.

T. Norte

CAN

Chile

G2

Mercosur

EE.UU.

EFTA

UE

Canadá

Mi
ne

ro

Co
nf

ec
cio

ne
s

Pe
tró

leo

Al
im

en
to

s

Ag
ro

Me
ta

lú
rg

ico

Te
xt

ile
ro

Qu
ím

ico
s

Ve
hí

cu
los

Exportador neto             Neutro             Importador neto

Colombia: potencial exportador por TLC y producto
(2010)

Vigentes

No Vigentes

Cu
er

o 
y 

ca
lza

do

Pa
pe

l

Plá
st

ico
 y

 ca
uc

ho


